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 Studium je organizov§no jako ļtyŚlet® denn². Je ukonļen® maturitn² zkouġkou podle 
pŚ²sluġnĨch pr§vn²ch norem a poskytuje stŚedn² vzdŊl§n² s maturitn² zkouġkou. Teoretick§ 
vĨuka je organizov§na v budovŊ ġkoly, odbornĨ vĨcvik a odborn§ praxe prob²haj² na 
pracoviġt²ch ġkoly a na smluvn²ch pracoviġt²ch s²tŊ sluģeb v okrese Domaģlice. OdbornĨ 
vĨcvik prob²h§ cyklicky - je stanoven pro 1. roļn²k na dva dny bŊhem 14 dnŢ v rozsahu 6 
hodin dennŊ, ve 2. roļn²ku a ve 3. roļn²ku na dva dny bŊhem 14 dnŢ v rozsahu 7 hodin dennŊ 
a ve 4. roļn²ku jeden den bŊhem 14 dnŢ v rozsahu 8 hodin dennŊ.  
Souvisl§ odborn§ praxe ģ§kŢ 3. roļn²kŢ je zamŊŚena na prohlubov§n² znalost² t®mat z 
odborn®ho vĨcviku, kter® je zamŊŚeno zejm®na na manipulaci se zboģ²m, techniku prodeje a 
aranģ®rsk® pr§ce. Tato praxe je stanovena na 14denn² cyklus v z§vŊru 2. pololet² 3. roļn²ku. 
UskuteļŔuje se na smluvn²ch pracoviġt²ch v okrese Domaģlice v celkov®m rozsahu 70 hodin. 
Odborn§ praxe ģ§kŢ 4. roļn²kŢ je vedena k samostatn®mu rozhodov§n² pŚi plnŊn² zadanĨch 
¼kolŢ, na zdokonalov§n² pracovn²ch ļinnost² pŚi pr§ci s kontroln² pokladnou a prohlubov§n² 
znalost² pŚi veden² ¼ļetnictv² obchodn²ho provozu. Celkov§ d®lka t®to praxe je 14 dn² v 
rozsahu 70 hodin a je stanovena na zaļ§tek 2. ļtvrtlet². UskuteļŔuje se na smluvn²ch 
pracoviġt²ch v okrese Domaģlice.  
  
�%���K�H�P���V�W�X�G�L�D���M�H���å�i�N���Y�H�G�H�Q���W�D�N�����D�E�\��
�x  umŊl pracovat v tĨmu, upevŔovat interperson§ln² vztahy a adekv§tnŊ jednat s lidmi,  
�x  znal sv® re§ln® odborn® a osobnostn² kvality, umŊl konstruktivnŊ zvaģovat sv® moģnosti v 
oblasti profesn² dr§hy,  
�x  mŊl re§lnou pŚedstavu o kvalitŊ sv® pr§ce, pracoval svŊdomitŊ a peļlivŊ, snaģil se 
dosahovat co nejlepġ²ch vĨsledkŢ,  
�x  prezentoval vhodnĨm zpŢsobem vĨsledky sv® ļinnosti,  
�x  uvaģoval a jednal ekonomicky v osobn²m i pracovn²m ģivotŊ (bral v ¼vahu n§klady, vĨnosy 
a zisk kaģd® ļinnosti),  
�x  dodrģoval z§sady a pŚedpisy bezpeļnosti a ochrany zdrav² pŚi pr§ci a hygienŊ pr§ce, znal 
pracovn² rizika spojen§ s vĨkonem sv®ho povol§n², znal a dodrģoval pr§vn² pŚedpisy tĨkaj²c² 
se bezpeļnosti a ochrany zdrav² pŚi pr§ci a poģ§rn² prevence,  
�x  rozv²jel sv® estetick® c²tŊn² a tvŢrļ² pŚ²stup ve sv®m oboru,  
�x  orientoval se v potŚebnĨch informac²ch a pracoval s nimi uv§ģlivŊ,  
�x  byl schopen pouģ²vat prostŚedky informaļn² a komunikaļn² technologie ke komunikaci, pro 
z²sk§v§n² a zpracov§n² informac² ve vġech oblastech, zejm®na v pracovn²m a osobn²m ģivotŊ,  
�x  mŊl aktivn² pŚ²stup k ģivotu, vļetnŊ ģivota obļansk®ho, a k Śeġen² probl®mu,  
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�x  jednal a komunikoval sluġnŊ a odpovŊdnŊ, v§ģil si vytvoŚenĨch hodnot,  
�x  respektoval lidsk§ pr§va a v§ģil si lidsk®ho ģivota,  
�x  chr§nil ģivotn² prostŚed² v pracovn²m i osobn²m ģivotŊ,  
�x  jednal hospod§rnŊ v pracovn²m i osobn²m ģivote,  
�x  pociŠoval odpovŊdnost za sv® zdrav², usiloval o zdravĨ ģivotn² styl a zdokonalov§n² sv® 
tŊlesn® zdatnosti.  
 �x  umŊt pracovat v tĨmu  
�x  zvl§dat bŊģn® pracovn² situace  
�x  organizovat ¼ļelnŊ pr§ci i pracoviġtŊ  
�x  sledovat vĨvojov® trendy  
�x  vyuģ²vat ciz² jazyky v komunikaci  
�x  pracovat s informacemi a informaļn²mi zdroji  
�x  orientovat se v trģn² ekonomice  
�x  Śeġit samostatnŊ, pohotovŊ a zodpovŊdnŊ ¼koly plynouc² z profesn²ch ļinnost²  
�x  dodrģovat z§sady ochrany ģivotn²ho prostŚed² a principy  
efektivn²ho ekonomick®ho a ekologick®ho provozu, s ohledem na obor 
  
Oļek§van® vĨsledky vzdŊl§v§n² 
VzdŊl§v§n² v ĠVP smŊŚuje v souladu s c²li stŚedn²ho odborn®ho vzdŊl§v§n² k tomu, aby si ģ§k 
vytvoŚil, na odpov²daj²c² ¼rovni, n§sledn® kompetence: 
a) odborn® 
- pŚiprav² podklady pro obchodn² jedn§n² a obchodn² smlouvy, vede obchodn² jedn§n² (i v 
mezin§rodn²m mŊŚ²tku) 
- jedn§ se z§kazn²ky, zajiġŠuje proces n§kupu a prodeje zboģ² 
- poskytuje informace o vĨrobc²ch a zboģ² 
- pracuje s pokladnami a pokladn²mi syst®my 
- pŚipravuje podklady pro reklamaļn² Ś²zen² a vyŚizuje reklamace - zajiġŠuje profesn² 
marketingov® ļinnosti 
- vede administrativn² agendu a evidenci spojenou s obchodn² ļinnost² podniku 
- vede ¼ļetnictv² a daŔovou evidenci s pouģit²m prostŚedkŢ informaļn²ch technologi² 
- Śeġ² mimoŚ§dn® situace plynouc² z rŢznĨch obchodn²ch ļinnost² 
  
b) dalġ² vĨsledky vzdŊl§v§n² 
- prov§d² obchodn² operace tuzemsk® i mezin§rodn² povahy 
- orientuje se v dodavatelsko-odbŊratelsk® s²ti 
- manipuluje se zboģ²m a vĨrobky na provozovnŊ 
- manipuluje se stroji, pŚ²stroji a zaŚ²zen²m prodejny 
- ovl§d§ ļinnost na kontroln² pokladnŊ vļetnŊ manipulace s platebn²mi kartami a ġeky 
- komunikuje se z§kazn²ky, obchodn²mi partnery a spolupracovn²ky, poskytuje poradensk® 
sluģby z§kazn²kŢm 
- zn§ rŢzn® formy prodeje 
- vyhotov² p²semnosti souvisej²c² s obchodn²mi operacemi 
- prov§d² prŢzkum trhu, vyhodnocuje ho a vyuģ²v§ jeho vĨsledkŢ 
- navrhuje a realizuje prodejn² a propagaļn² akce (vyhodnocuje je) 
- vede evidenci hospodaŚen² a majetku firmy 
- prov§d² zah§jen² a provozov§n² profesn² podnikatelsk® ļinnosti fyzick® i pr§vnick® osoby 
- vyhled§v§, navazuje a rozv²j² kontakty s ohledem na podnikatelskou ļinnost 
- dodrģuje z§sady podnikatelsk® etiky, spoleļensk®ho chov§n² a vystupov§n² 
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�3�R�G�P�t�Q�N�\���S�U�R���S���L�M�H�W�t���N�H���Y�]�G���O�i�Y�i�Q�t��
�x  pŚij²m§n² se Ś²d² z§konem ļ. 561/2004 Sb. o pŚedġkoln²m, z§kladn²m, stŚedn²m, vyġġ²m 
odborn®m a jin®m vzdŊl§v§n² (ġkolskĨ z§kon)  
�x  ¼spŊġn® ukonļen² z§kladn²ho vzdŊl§n²  
�x  splnŊn² kriteri² pŚij²mac²ho Ś²zen² stanovenĨch pro danĨ ġkoln² rok  
�x  splnŊn² podm²nek zdravotn² zpŢsobilosti uchazeļŢ o vzdŊl§v§n² v dan®m oboru vzdŊl§n²  
  
Zdravotn² zpŢsobilost uchazeļe 
PŚedpokladem pŚijet² uchazeļe ke vzdŊl§v§n² ve stŚedn² ġkole je rovnŊģ splnŊn² podm²nek 
zdravotn² zpŢsobilosti pro danĨ obor vzdŊl§n². K posouzen² zdravotn²ho stavu uchazeļe je 
zpŢsobilĨ pŚ²sluġnĨ registrovanĨ praktickĨ l®kaŚ. Zdravotn² omezen² vģdy z§vis² na 
specifickĨch poģadavc²ch zvolen®ho oboru nebo pŚedpokl§dan®ho uplatnŊn². 
��
�=�S�$�V�R�E���X�N�R�Q�þ�H�Q�t���V�W�X�G�L�D�����S�R�W�Y�U�]�H�Q�t���G�R�V�D�å�H�Q�p�K�R���Y�]�G���O�i�Q�t���D���N�Y�D�O�L�I�L�N�D�F�H��
Studium je ukonļen® maturitn² zkouġkou podle pŚ²sluġnĨch pr§vn²ch norem a poskytuje 
stŚedn² vzdŊl§n² s maturitn² zkouġkou. Dokladem o z²sk§n² stŚedn²ho vzdŊl§n² s maturitn² 
zkouġkou je vysvŊdļen² o maturitn² zkouġce. Kon§n² maturitn² zkouġky se Ś²d² ġkolskĨm 
z§konem a pŚ²sluġnĨm prov§dŊc²m pŚedpisem. 
  
Organizace maturitn² zkouġky 
Maturitn² zkouġka m§ podle souļasn®ho ġkolsk®ho z§kona a jeho novelizace dvŊ ļ§sti: 1) 
spoleļnou a 2) profilovou. 
Ģ§k z²sk§ stŚedn² vzdŊl§n² s maturitn² zkouġkou, jestliģe ¼spŊġnŊ vykon§ obŊ ļ§sti. 
  
1) Spoleļn§ ļ§st maturitn² zkouġky: 
Skl§d§ se ze tŚ² zkouġek: 
a) ļesk®ho jazyka 
b) ciz²ho jazyka 
c) voliteln®ho pŚedmŊtu - matematiky, informaļnŊ technologick®ho z§kladu, obļansk®ho 
z§kladu 
Zkouġka z ļesk®ho jazyka a ciz²ho jazyka je p²semn§ a ¼stn², voliteln§ zkouġka se kon§ 
p²semnŊ. Zadavatelem je MĠMT dle prov§dŊc²ho pŚedpisu.  
  
2) Profilov§ ļ§st maturitn² zkouġky 
Skl§d§ se ze tŚ² povinnĨch zkouġek. Klade dŢraz na odborn® znalosti absolventa a moģnosti 
jeho uplatnŊn² na trhu pr§ce a dalġ²ho studia.  
  
PŚedpokl§dan§ struktura povinnĨch zkouġek: 
a) ¼stn² zkouġka z ekonomickĨch pŚedmŊtŢ (ekonomika a ¼ļetnictv²) 
b) ¼stn² zkouġka z odbornĨch pŚedmŊtŢ (obchodn² provoz a zboģ²znalstv²) 
c) praktick§ zkouġka z odborn®ho vĨcviku, jej² zad§n² a zpŢsob kon§n² stanov² Śeditelka 
ġkoly.  
Konkr®tn² podobu profilov® ļ§sti maturitn² zkouġky urļ² ġkola v prŢbŊhu ġkoln²ho roku.  
  
 
�3�R�M�H�W�t���Y�ê�X�N�\��
 
Metody a formy vĨuky jsou voleny s ohledem na obsah konkr®tn²ho uļiva a vĨsledku 
vzdŊl§v§n², kter®ho se m§ dos§hnout. Uļitel® vol² metody podle svĨch potŚeb a zkuġenost² a s 
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ohledem na charakter vyuļovan®ho pŚedmŊtu. UplatŔuj² vhodnou motivaci, kter§ stimuluje 
pr§ci ģ§kŢ a nejļastŊji se op²r§ o z§jem o zvolenĨ uļebn² obor. Podobn® aplikaļn² pŚ²klady 
jsou vyb²r§ny tak, aby se tĨkaly problematiky odbornĨch pŚedmŊtŢ. DŢraz je kladen na 
podporov§n² samostatn® pr§ce ģ§ku, pŚedevġ²m na osobn² zodpovŊdnost a samostatnost, 
schopnost kooperace a tĨmov® spolupr§ce se z§mŊrem odpov²daj²c²ho sebehodnocen² a 
pozn§n² svĨch moģnost² a ovlivŔov§n² ģ§kovskĨch postojŢ ï samostatn® pr§ce ģ§kŢ, 
skupinov® pr§ce, brainstorming, refer§ty, prezentace p²semn®, ¼stn² a jin®, spoleļn® 
hodnocen², analĨza vĨsledkŢ. DŢleģitou sloģkou teoretick® vĨuky je pouģ²v§n² n§zornĨch 
pomŢcek v rŢzn® formŊ, kter® ģ§kovi usnadŔuj² pochopen² uļiva, jako vzorky, n§stŊnn® 
obrazy, zvukov® nahr§vky, instrukt§ģn² a vĨukov® video, exkurze. K procviļov§n² a 
upevŔov§n² uļiva se vyuģ²vaj² rŢzn® formy ¼stn²ch, p²semnĨch a praktickĨch cviļen², 
soutŊģe, simulaļn² metody, projekty apod. VelkĨ dŢraz je kladen na vytv§Śen² 
mezipŚedmŊtovĨch vazeb, kter® rozġiŚuj² kl²ļov® kompetence ģ§ka. Souļ§st² vĨuky jsou 
besedy s odborn²ky, n§vġtŊvy vĨstav, odborn® exkurze, soutŊģe, skupinov® projekty a rŢzn® 
formy zapojen² ģ§ku do prezentaļn²ch akc² ġkoly. 
Cviļen² a odborn§ praxe umoģŔuje ģ§kŢm vyuģit² teoretickĨch poznatkŢ v praxi, ovŊŚen² a 
rozġ²Śen² odbornĨch znalost² a pŊstov§n² dovednost² potŚebnĨch pro danĨ obor tak, aby ģ§k 
z²skal jistotu pŚi prov§dŊn² praktickĨch ļinnost², byl samostatnĨ, dok§zal prakticky pouģ²t 
nabyt® znalosti pŚi Śeġen² a plnŊn² praktick®ho ¼kolu. Ģ§ci jsou vedeni k odpovŊdnosti za 
plnŊn² ¼kolu a kvalitu vykonan® pr§ce jednotlivce i kolektivu. Pouģ²van® metody rozv²j² 
komunikaļn² dovednosti, estetick® c²tŊn², upevŔov§n² pracovn²ch n§vykŢ. 
VzdŊl§v§n² ģ§kŢ se speci§ln²mi vzdŊl§vac²mi potŚebami, ģ§kŢ mimoŚ§dnŊ nadanĨch a 
soci§lnŊ znevĨhodnŊnĨch ģ§kŢ 
Ġkola zajiġŠuje p®ļi o ģ§ky se speci§ln²mi vzdŊl§vac²mi potŚebami v souladu s platnou 
legislativou rozpracovanou do SmŊrnice pro pr§ci se ģ§ky s VPU a s nadanĨmi ģ§ky. Tato 
oblast spad§ pod veden² vĨchovn®ho poradce, kterĨ vede dokumentaci tĨkaj²c² se tŊchto 
ģ§kŢ, koordinuje p®ļi o nŊ ve spolupr§ci se z§konnĨmi z§stupci ģ§kŢ, veden²m ġkoly, tŚ²dn²mi 
uļiteli, uļiteli teoretickĨch i odbornĨch pŚedmŊtŢ, spolupracuje se ġkolskĨmi poradenskĨmi 
zaŚ²zen²mi. Na z§kladŊ doporuļen² ġkolskĨch poradenskĨch zaŚ²zen² v pŚ²padŊ potŚeby 
sestavuje individu§ln² vzdŊl§vac² pl§n. 
 
�+�R�G�Q�R�F�H�Q�t�����N�O�D�V�L�I�L�N�D�F�H��
Klasifikace se Ś²d² klasifikaļn²m Ś§dem, jehoģ zkr§cenou podobu uv§d²me: 
Z§sady klasifikace 
PŚi hodnocen² prŢbŊģn® i celkov® klasifikace pedagogickĨ pracovn²k uplatŔuje pŚimŊŚenou 
n§roļnost a pedagogickĨ takt vŢļi ģ§kovi. 
Na ostatn² pravidla a podm²nky, kter® nejsou v tomto klasifikaļn²m Ś§du Śeġeny, se v pln®m 
znŊn² uplatn² pŚ²sluġn® paragrafy z§kona ļ. 561/2004 Sb. a vyhl§ġky ļ. 13/2005 Sb. 
  
StupnŊ hodnocen² a klasifikace 
VĨsledky vzdŊl§v§n² ģ§ka ve spoleļenskovŊdn²ch (vġeobecnĨch) a odbornĨch pŚedmŊtech se 
hodnot² stupni prospŊchu: 
1 - vĨbornĨ 
2 - chvalitebnĨ 
3 - dobrĨ 
4 - dostateļnĨ 
5 - nedostateļnĨ 
  
CelkovĨ prospŊch ģ§ka zahrnuje vĨsledky klasifikace spoleļenskovŊdn²ch (vġeobecnĨch) a 
odbornĨch pŚedmŊtŢ. StupeŔ celkov®ho hodnocen² se uv§d² na vysvŊdļen²: 
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prospŊl s vyznamen§n²m 
prospŊl 
neprospŊl 
��
�.�O�t�þ�R�Y�p���N�R�P�S�H�W�H�Q�F�H���D���D�S�O�L�N�D�F�H���S�U�$���H�]�R�Y�ê�F�K���W�p�P�D�W����
 
Ģ§k je veden k tomu, aby dok§zal: 
  
Kompetence k uļen²: 
�x  Śeġit pŚedkl§dan® probl®mov® situace, ģ§k promysl² zpŢsob vyuģit²m vlastn²ho ¼sudku a 
zkuġenost²  
�x  vyhled§vat a tŚ²dit informace a poznatky vhodn® k Śeġen² pŚedloģen®ho probl®mu  
�x  vyuģit z²skanĨch poznatkŢ a dovednost² k dosaģen² ¼spŊġn®ho Śeġen² probl®mu.  
�x  hodnotit vlastn² vĨsledky sv® pr§ce  
  
Kompetence k Śeġen² probl®mŢ: 
�x  rozpozn§vat probl®m a vyb²rat vhodn® metody k jeho Śeġen²  
�x  Śeġit samostatnŊ nebo ve skupinŊ navozen® situace  
�x  pouģ²vat pŚ²sluġnou terminologii  
  
Komunikativn² kompetence: 
�x  vyjadŚovat logicky sv® myġlenky  
�x  kultivovat projev ģ§ka  
�x  porozumŊt rŢznĨm zpŢsobŢm z§pisŢ a symboliky v teorii zboģ²znalstv²  
�x  vyuģ²vat tuto terminologii pŚi komunikaci s okol²m  
  
Person§ln² a soci§ln² kompetence: 
�x  pod²let se na utv§Śen² pŚ²jemn® atmosf®ry v prŢbŊhu vyuļov§n²  
�x  pom§hat ģ§kŢm nach§zet spr§vn® m²sto ve skupinŊ a zapojit se do diskuz²  
  
Obļansk® kompetence a kulturn² povŊdom²: 
�x  v®st ģ§ky k ohleduplnosti a umŊn² respektovat n§zory jinĨch  
�x  pom§hat ģ§kŢm uvŊdomovat si sv§ pr§va a povinnosti  
�x  uļit ģ§ky se chovat v z§jmu podpory a ochrany zdrav²  
  
Kompetence k pracovn²mu uplatnŊn² a podnikatelskĨm aktivit§m: 
�x  plnit pŚedloģen® ¼koly  
�x  vyuģ²vat z²skan® znalosti a dovednosti v z§jmu jejich vlastn²ho rozvoje a sv® pŚ²pravy na 
budoucnost  
  
Matematick® kompetence: 
�x  znalost z§kladn²ch matematickĨch vztahŢ v§zaj²c²ch se k prob²ran®mu uļivu  
�x  pouģ²vat tabulky, grafy a pŚehledy  
�x  podporovat vyuģ²v§n² pŚ²sluġn®ho softwaru pro Śeġen² ¼loh  
  
Kompetence vyuģ²vat prostŚedky informaļn²ch a komunikaļn²ch technologi² 
�x  ovl§dat uģivatelsky poļ²taļ  
�x  z²sk§vat informace z celosvŊtov® s²tŊ pro svou potŚebu  
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�x  komunikovat prostŚednictv²m s²tŊ se svĨm okol²m  
�x  vyuģ²vat z§kladn² programov® vybaven² a dalġ² aplikace  
 
ZaļleŔov§n² prŢŚezovĨch t®mat 
 
ZaŚazen² prŢŚezovĨch t®mat do vĨuky je zamŊŚeno tak, aby si ģ§k uvŊdomil vz§jemnou 
pouģitelnost a souvislost znalost² a dovednost² z rŢznĨch vzdŊl§vac²ch oblast². PrŢŚezov§ 
t®mata vĨraznŊ formuj² charakter ģ§kŢ a jejich postoje, a proto jsou zaŚazov§na do vġech 
roļn²kŢ vģdy podle vhodn® vazby na uļivo. 
T®ma �2�E�þ�D�Q���Y���G�H�P�R�N�U�D�W�L�F�N�p���V�S�R�O�H�þ�Q�R�V�W�L napom§h§ rozvoji soci§ln²ch kompetenc² ģ§kŢ. 
Zejm®na v prvn²m roļn²ku se zaŚazuj² t®mata k pochopen² postaven² ļlovŊka ve spoleļnosti, 
formov§n² postojŢ ģ§kŢ, aby byli schopni vytvoŚit dobrĨ tŚ²dn² kolektiv, dovedli se navz§jem 
respektovat a pom§hat si - besedy o historii mŊsta a regionu, hry zamŊŚen® na vz§jemn® 
pozn§v§n² se a stmelov§n² kolektivu. Dalġ² oblast² je formov§n² n§zoru mladĨch lid² a 
orientace na spr§vn® hodnoty ģivota - besedy a pŚedn§ġky o nebezpeļ² n§vykovĨch l§tek, 
nebezpeļ² ġikany, o pŊstov§n² zdrav®ho ģivotn²ho stylu aj. VelkĨ vĨznam m§ jednotnĨ pŚ²stup 
vġech pedagogŢ k chov§n² ģ§kŢ. Ģ§ci i pedagogov® jsou si vŊdomi, ģe vġichni vytv§Ś² image 
ġkoly zvl§ġtŊ ve vztahu k veŚejnosti. Do t®to oblasti spad§ i vyhled§v§n² probl®movĨch ģ§kŢ, 
kteŚ² naruġuj² kolektiv, a Śeġen² tŊchto z§leģitost² se uskuteļŔuje ve spolupr§ci s vĨchovnĨm 
poradcem. 
 
T®ma �ý�O�R�Y���N���D���å�L�Y�R�W�Q�t���S�U�R�V�W���H�G�t vede k pochopen² vĨznamu pŚ²rody a spr§vn®ho chov§n² 
ļlovŊka 
v pŚ²rodŊ. Toto t®ma se dobŚe zaļleŔuje do odborn®ho uļiva, kde se klade dŢraz na pochopen² 
z§vislosti ļlovŊka na pŚ²rodn²ch surovin§ch, spr§vn®m hospodaŚen² s vĨrobky, na 
odpovŊdnosti ļlovŊka za zachov§n² udrģiteln®ho rozvoje spoleļnosti. Formou rozhovoru, 
besed si ģ§ci uvŊdomuj² souvislost rŢznĨch ļinnost² ļlovŊka s ģivotn²m prostŚed²m. 
 
T®ma �ý�O�R�Y���N���D���V�Y���W���S�U�i�F�H je vhodnŊ realizov§no v motivaļn²ch metod§ch, kdy je v ģ§c²ch 
formov§n dobrĨ vztah ke zvolen®mu oboru. Seznamuj² se s n§roļnost² oboru, uļitel® pŊstuj² v 
ģ§c²ch touhu po uplatnŊn² a odborn®m rŢstu, uļ² je Śeġit probl®mov® situace. Ve tŚet²m 
roļn²ku jsou zaŚazeny exkurze na ¼Śad pr§ce a procviļov§ny dovednosti, kter® mohou ģ§kŢm 
pomoci pŚi hled§n² zamŊstn§n² ï seps§n² ģ§dosti o m²sto, seps§n² ģivotopisu, vyhled§v§n² 
nab²dek, n§cvik rozhovoru a dalġ². 
 
Realizace t®matu �,�Q�I�R�U�P�D�þ�Q�t���D���N�R�P�X�Q�L�N�D�þ�Q�t���W�H�F�K�Q�R�O�R�J�L�H spoļ²v§ ve zdokonalov§n² 
schopnost² ģ§kŢ pracovat s rŢznĨmi prostŚedky informaļn²ch a komunikaļn²ch technologi². 
VĨuka pŚedmŊtu ICT je rozloģena do cel®ho prŢbŊhu studia. NejdŚ²ve je zaŚazeno ovl§d§n² 
z§kladn²ho softwaru a osvojen² si dovednosti pŚi pr§ci s internetem. V dalġ²ch roļn²c²ch jsou 
tyto dovednosti d§le rozv²jeny a propojov§ny s dalġ²mi pŚedmŊty. V hodin§ch ICT tak mohou 
ģ§ci v r§mci aplikac² plnit ¼koly zadan® uļiteli jinĨch pŚedmŊtŢ. Podle kapacitn²ch moģnost² 
mohou odbornou uļebnu vyuģ²vat i uļitel® jinĨch pŚedmŊtŢ. 
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PřEDMŉT �(�N�R�Q�R�P�L�N�D 
poļet vyuļovac²ch hodin na studium: 2- 2 -2- 3 / tĨdnŊ (celkem 279 hodin) 
   
�2�E�H�F�Q�p���F�t�O�H��
C²lem pŚedmŊtu je poskytnout ģ§kŢm odborn® ekonomick® poznatky potŚebn® pro jejich 
¼spŊġn® uplatnŊn² v obchodn² praxi, uv®st je do ekonomick®ho myġlen² a nauļit je ch§pat 
ekonomick® jevy a procesy v podm²nk§ch trģn²ho hospod§Śstv². 
D§le je c²lem rozv²jet ekonomick® myġlen² ģ§kŢ a umoģnit jim pochopit mechanismus 
fungov§n² trģn² ekonomiky, porozumŊt podstatŊ podnikatelsk® ļinnosti a principu 
hospodaŚen² podniku. Ģ§ci z²skaj² pŚedpoklady pro rozv²jen² vlastn²ch podnikatelskĨch 
aktivit. 
Ģ§ci z²sk§vaj² ġirok® spektrum poznatkŢ o struktuŚe, ļinnosti a hospodaŚen² podniku, nauļ² se 
samostatnŊ zauj²mat ekonomicky spr§vn§ stanoviska, zejm®na hodnotit ekonomickou situaci 
podniku. Ģ§ci jsou vedeni k logick®mu myġlen², ke spr§vn®mu a pŚesn®mu vyjadŚov§n². 
Vyuļuj²c² rozv²j² u ģ§kŢ schopnosti vedouc² k samostatn® hospod§Śsk® a podnikatelsk® 
ļinnosti, k podnikatelsk®mu myġlen².  
Po absolvov§n² tohoto pŚedmŊtu ģ§k: 
�x  si uvŊdomuje vĨznam ekonomick® podstaty trģn²ho hospod§Śstv²,  
�x  m§ poznatky o struktuŚe, ļinnosti a hospodaŚen² obchodn²ho podniku,  
�x  zauj²m§ spr§vn§ ekonomick§ stanoviska,  
�x  osvojuje si podnikatelsk® ļinnosti a z²sk§v§ podnikatelsk® myġlen² v trģn² ekonomice,  
�x  um² aplikovat nov® prvky zmŊn v ekonomice.  
  
�&�K�D�U�D�N�W�H�U�L�V�W�L�N�D���X�þ�L�Y�D��
Vych§z² z RVP 66-41-L/008 Obchodn²k. Uļivo pŚedmŊtu ekonomika je zaŚazeno od 1. 
roļn²ku studia a spolu s pŚedmŊty obchodn² provoz, ¼ļetnictv², zboģ²znalstv² a z§klady pr§va 
tvoŚ² teoretickĨ z§klad pro odbornĨ vĨcvik a budouc² povol§n² ģ§kŢ. 
 K dosaģen² c²lŢ pŚedmŊtu prostŚednictv²m prob²ran®ho uļiva jsou vyuģ²v§ny z metod vĨuky 
pŚedevġ²m front§ln² vĨuka, skupinov§ diskuze, Ś²zenĨ rozhovor, n§zorn® vyuļov§n², pr§ce 
s tabulkami, grafy, sch®maty a internetem, vyuģit² modern² multimedi§ln² techniky. VĨklad 
uļiva se aplikuje na pŚ²kladech z obchodn² praxe, je zaŚazen potŚebnĨ poļet vyuļovac²ch 
hodin na Śeġen² a procviļov§n² praktickĨch pŚ²kladŢ. PrŢbŊģnŊ se sleduj² vĨvojov® zmŊny v 
dan®m odvŊtv² a oboru, vol² se vhodn® a ¼ļinn® pracovn² metody a formy, uļivo se neust§le 
aktualizuje. VhodnŊ jsou zaŚazov§ny informace, rozhovory ļi samostatn§ vystoupen² na 
aktu§ln² t®mata. Ve vĨuce se uplatŔuje pr§ce s konkr®tn²mi pr§vn²mi normami, vyhled§v§n² 
potŚebnĨch informac² a vyplŔov§n² dokladŢ. Ģ§ci vyuģ²vaj² modern² prostŚedky vĨpoļetn² 
techniky.  
 
PřEDMŉT �2�E�F�K�R�G�Q�t���S�U�R�Y�R�] 
poļet vyuļovac²ch hodin na studium: 2- 2 -2- 2 /tĨdne (celkem 250 hodin) 
  
�2�E�H�F�Q�p���F�t�O�H��
C²lem vyuļovac²ho pŚedmŊtu obchodn² provoz je poskytnout ģ§kŢm z§kladn² vŊdomosti o 
provozn²ch jednotk§ch, pŚedprodejn² pŚ²pravŊ, o skladov§n² a prodeji zboģ², z²skat dovednosti 
potŚebn® pro ¼spŊġnou ļinnost obchodn²ka.  
V r§mci okruhu obchodn² provoz se ģ§ci sezn§m² s pohybem zboģ² v prodejn² jednotce, s 
cestou zboģ² od dodavatele ke koneļn®mu z§kazn²kovi. Nauļ² se vykon§vat veġker® ¼kony 
spojen® s pohybem zboģ² po provozovnŊ, vyhotovit doklady a p²semnosti spojen® s t²mto 
pohybem a pracovat bezpeļnŊ se zaŚ²zen²m, n§stroji a pomŢckami prodejn²ch jednotek.  
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Tento obsahovĨ okruh zahrnuje i uļivo z oblasti marketingu obchodn²ho podniku. Ned²lnou 
souļ§st² jsou i poznatky z oblasti legislativy pro obchod, dŢraz je kladen na legislativu o 
ochranŊ spotŚebitele a o reklamaci zboģ². Souļ§st² pŚedmŊtu je i uļivo o obchodn² logistice a 
o marketingu obchodn²ho provozu. Ģ§ci jsou vedeni k marketingov®mu chov§n² a profesn²mu 
pŚ²stupu k z§kazn²kŢm 
  
Po absolvov§n² tohoto pŚedmŊtu ģ§k: 
�x  si uvŊdomuje vĨznam obchodu,  
�x  m§ z§kladn² znalosti o prodejn²ch jednotk§ch, o zaŚ²zen² prodejny,  
�x  m§ z§kladn² znalosti o pohybu zboģ² v prodejnŊ,  
�x  zn§ z§kladn² formy prodeje,  
�x  ovl§d§ z§klady sluġn®ho chov§n² k z§kazn²kovi,  
�x  m§ z§kladn² znalosti o balen² a v§ģen² zboģ²,  
�x  zn§ z§kladn² technick§ zaŚ²zen² provozovny,  
�x  ovl§d§ z§kladn² hygienick® a bezpeļnostn² pŚedpisy v obchodn²m provozu a jejich vyuģit²,  
�x  m§ z§kladn² znalosti o skladov§n² vybranĨch skupin zboģ², pŚ²jemce zboģ² a 
pracovnŊpr§vn²ch pŚedpisech.  
  
�&�K�D�U�D�N�W�H�U�L�V�W�L�N�D���X�þ�L�Y�D��
Vych§z² z RVP 66-41-L/008 Obchodn²k. Uļivo pŚedmŊtu obchodn² provoz je zaŚazeno od 1. 
roļn²ku studia a spolu s pŚedmŊty ekonomika, ¼ļetnictv², zboģ²znalstv² a z§klady pr§va tvoŚ² 
teoretickĨ z§klad pro odbornĨ vĨcvik a budouc² povol§n² ģ§kŢ. Vyuļovac² pŚedmŊt poskytuje 
odborn® kompetence pouģiteln® v obchodn²m provozu. Ģ§ci maj² z§kladn² vŊdomosti o 
skladov§n², pŚedprodejn² pŚ²pravŊ, o provozn²ch jednotk§ch, o prodeji zboģ². Uļivo 
obchodn²ho provozu vych§z² ze vzdŊl§vac² oblasti ekonomika sluģeb. 
PŚedmŊt obchodn² provoz ¼zce navazuje na poznatky ģ§kŢ z ostatn²ch vyuļovac²ch pŚedmŊtŢ, 
ļerp§ poznatky pŚedevġ²m z odborn®ho vĨcviku.  
Uļivo navazuje na poznatky ģ§kŢ z ostatn²ch vyuļovac²ch pŚedmŊtŢ, ļerp§ poznatky 
pŚedevġ²m z odborn®ho vĨcviku. DŢraz je kladen na utv§Śen² profesn²ch schopnost², kter® 
vedou k samostatn® podnikatelsk® ļinnosti obchodn²ka. 
Z§kladn² vyuļovac² metodou je vĨklad spojenĨ s pŚ²klady z obchodn² praxe. Lze uplatnit 
front§ln² i skupinov® vyuļov§n². Uļivo se procviļuje na konkr®tn²ch ot§zkach a praktickĨch 
pŚ²kladech z obchodn² praxe. PŚi vĨuce je vhodn® uplatŔovat dialogick® metody (rozhovory se 
ģ§ky), aktivizuj²c² metody (diskusn², inscenaļn² - ģ§ci zinscenuj² konkr®tn² situaci v prodejnŊ 
atd.), projektov® vyuļov§n² (napŚ. v uļivu o marketingu - prŢzkum trhu, marketingovĨ pl§n, 
reklamn² kampaŔ). Ve vĨuce je kladen dŢraz na bezpeļnostn², hygienick® a estetick® 
poģadavky kladen® na provoz a kulturu prodeje, odbornost obsluhy a ¼roveŔ sluģeb. Ģ§ci jsou 
vedeni k peļliv® a svŊdomit® pr§ci, k sluġn®mu a profesn²mu chov§n² k z§kazn²kovi.  
  
PřEDMŉT �=�E�R�å�t�]�Q�D�O�V�W�Y�t 
poļet vyuļovac²ch hodin na studium: 3- 2 -2- 3 /tĨdnŊ (celkem 320 hodin) 
  
�2�E�H�F�Q�p���F�t�O�H��
C²lem obsahov®ho okruhu zboģ²znalstv² je naplnŊn² odbornĨch kompetenc², kter® umoģn² 
ģ§kŢm orientaci v hlavn²ch sortimentn²ch skupin§ch zboģ² v souladu s poģadavky obchodn²ho 
provozu. 
Ģ§ci se nejenom sezn§m² s konkr®tn² problematikou spojenou s vybranĨm sortimentem zboģ², 
ale z§roveŔ z²skaj² odborn® znalosti o uģitnĨch vlastnostech, jakosti, hodnocen² zboģ², jeho 
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vad§ch, obalov® technice, oznaļov§n² a odborn®m prodeji zboģ². Ģ§ci z²skaj² pŚehled o 
aktu§ln² legislativŊ spojen® s konkr®tn²m sortimentem zboģ². 
  
�&�K�D�U�D�N�W�H�U�L�V�W�L�N�D���X�þ�L�Y�D��
Obsah uļiva vych§z² z obsahov®ho okruhu RVP 66-41-L/008 Obchodn²k.  
�x  ģ§ci se sezn§m² se z§kladn²mi pojmy zboģ²znalstv², s rozdŊlen²m zboģ², s hodnocen²m 
zboģ² a jeho uģitnĨmi vlastnostmi, s pojmem jakost.  
�x  ģ§ci z²skaj² informace o vlivech na zboģ², kter® pŢsob² ve sf®Śe obŊhu zboģ² a sniģuj² jeho 
uģitnou hodnotu  
�x  orientuj² se v chemick®m sloģen² potravin, sezn§m² se s vĨrobou a obŊhem, z²skaj² 
vŊdomosti, jak se zboģ²m odbornŊ manipulovat, jak poskytovat odborn® poradenstv² pŚi 
prodeji zboģ², z²skaj² pŚehled o aktu§ln² legislativŊ spojen® s konkr®tn²m sortimentem.  
Uļivo vych§z² ze vzdŊl§vac² oblasti ekonomika sluģeb.  
 Front§ln² vĨuka, skupinov§ pr§ce, pr§ce s odbornĨmi ļasopisy, vysvŊtlov§n² a popis podle 
obr§zkŢ, prom²t§n² videa, odborn® exkurze do vĨrobn²ch a obchodn²ch podnikŢ, diskuse.  
 
PřEDMŉT �=�E�R�å�t�]�Q�D�O�V�W�Y�t��
poļet vyuļovac²ch hodin na studium: 3- 2 -2- 3 /tĨdnŊ (celkem 311 hodin) 
  
�2�E�H�F�Q�p���F�t�O�H��
C²lem obsahov®ho okruhu zboģ²znalstv² je naplnŊn² odbornĨch kompetenc², kter® umoģn² 
ģ§kŢm orientaci v hlavn²ch sortimentn²ch skupin§ch zboģ² v souladu s poģadavky obchodn²ho 
provozu. 
Ģ§ci se nejenom sezn§m² s konkr®tn² problematikou spojenou s vybranĨm sortimentem zboģ², 
ale z§roveŔ z²skaj² odborn® znalosti o uģitnĨch vlastnostech, jakosti, hodnocen² zboģ², jeho 
vad§ch, obalov® technice, oznaļov§n² a odborn®m prodeji zboģ². Ģ§ci z²skaj² pŚehled o 
aktu§ln² legislativŊ spojen® s konkr®tn²m sortimentem zboģ². 
  
�&�K�D�U�D�N�W�H�U�L�V�W�L�N�D���X�þ�L�Y�D��
Obsah uļiva vych§z² z obsahov®ho okruhu RVP 66-41-L/008 Obchodn²k.  
�x  ģ§ci se sezn§m² se z§kladn²mi pojmy zboģ²znalstv², s rozdŊlen²m zboģ², s hodnocen²m 
zboģ² a jeho uģitnĨmi vlastnostmi, s pojmem jakost.  
�x  ģ§ci z²skaj² informace o vlivech na zboģ², kter® pŢsob² ve sf®Śe obŊhu zboģ² a sniģuj² jeho 
uģitnou hodnotu  
�x  orientuj² se v chemick®m sloģen² potravin, sezn§m² se s vĨrobou a obŊhem, z²skaj² 
vŊdomosti, jak se zboģ²m odbornŊ manipulovat, jak poskytovat odborn® poradenstv² pŚi 
prodeji zboģ², z²skaj² pŚehled o aktu§ln² legislativŊ spojen® s konkr®tn²m sortimentem.  
Uļivo vych§z² ze vzdŊl§vac² oblasti ekonomika sluģeb.  
 
 
PřEDMŉT �2�G�E�R�U�Q�ê���Y�ê�F�Y�L�N  
Poļet vyuļovac²ch hodin: 6-7-7-8/tĨden (celkem 862 hodin) 
  
�2�E�H�F�Q�p���F�t�O�H��
OdbornĨ vĨcvik seznamuje s rŢznĨm sortimentem zboģ², s jeho poģadavky na skladov§n², 
manipulaci a prodej. Vede ģ§ky k prohlubov§n² znalost², dovednost², samostatnosti spojenĨch 
s obchodn² ļinnost². Ģ§ci z²sk§vaj² n§vyky, kter® jsou nutn® pro jejich budouc² povol§n², aby 
mohli samostatnŊ a zodpovŊdnŊ manipulovat se svŊŚenĨm zboģ²m, nehmotnĨch majetkem a 
finanļn²mi prostŚedky, jsou pŚipravov§n² vykon§vat urļit® organizaļn², provozn² a obchodnŊ 
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provozn² funkce obchodn²ho charakteru. Osvojuj² si z§sady bezpeļnosti pr§ce a ochrany 
zdrav² pŚi pr§ci, hygienick® n§vyky, z§klady spoleļensk®ho chov§n² a psychologie prodej pŚi 
jedn§n² s rŢznĨmi typy z§kazn²kŢ. Sezn§m² se s platnĨmi pr§vn²mi normami spojenĨmi s 
obchodn² ļinnost². V r§mci uļiva jsou realizov§ny mezipŚedmŊtov® vztahy s vyuļovac²mi 
pŚedmŊty vġeobecnĨmi i odbornĨmi (ļeskĨ jazyk, nŊmeckĨ jazyk, obļansk§ nauka, 
matematika, psychologie, ekonomika, obchodn² provoz, administrativa provozu, informaļn² a 
komunikaļn² technologie, pr§vn² nauka, zboģ²znalstv²). 
  
�&�K�D�U�D�N�W�H�U�L�V�W�L�N�D���X�þ�L�Y�D��
Ģ§k po absolvov§n² odborn®ho vĨcviku: 
�x  db§ na kulturu vystupov§n² a ch§pe tyto poģadavky jako jeden z prostŚedkŢ reprezentace 
firmy  
�x  ovl§d§ z§kladn² vŊdomosti t oblasti bezpeļnosti a ochrany zdrav² pŚi pr§ci a hygieny pr§ce  
�x  je vstŚ²cnĨ a ochotnĨ k z§kazn²kŢm  
�x  db§ na pŚesn® a vŊcn® vyjadŚov§n²  
�x  um² hodnotit zboģ² podle jeho vlastnost²  
�x  manipuluje se zboģ²m, vļetnŊ balen², mŊŚen², dŊlen² a v§ģen²  
�x  um² pŚesnŊ ¼ļtovat zboģ² a vyhotovovat prodejn² doklady  
�x  bal² zboģ² vhodnĨm materi§lem, funkļnŊ a na odpov²daj²c² estetick® ¼rovni  
�x  na ¼rovni jedn§ se z§kazn²ky, obchodn²mi partnery i spolupracovn²ky  
�x  spr§vnŊ vede rozhovor se z§kazn²kem a obchodn²mi partnery  
�x  dovede Śeġit probl®mov® situace  
�x  ch§pe vĨznam odborn® poradensk® sluģby  
�x  dok§ģe pracovat s pracovn²m invent§Śem  
�x  ovl§d§ pr§ce na kontroln² pokladnŊ vļetnŊ manipulace s platebn²mi kartami a ġeky  
�x  dovede objedn§vat zboģ²  
�x  ovl§d§ pŚej²mku zboģ²  
�x  ovl§d§ z§kladn² principy praktick®ho marketingu a um² reprezentovat firmu  
�x  autodidaktick®: probl®mov® uļen², tĨmov§ pr§ce, kooperace  
�x  metoda ļinnostnŊ zamŊŚen®ho vyuļov§n²: pozorov§n², pozn§v§n²  
�x  dŢraz na motivaļn² ļinitele: soutŊģe, Śeġen² konfliktŢ, prezentace pr§ce ģ§kŢ  
�x  vĨklad, demonstrace s vĨkladem, probl®mov® situace  
�x  front§ln² vyuļov§n², skupinov®, vyuļov§n², individu§ln² vyuļov§n²  
�x  line§rn² vĨuka, cyklick§ vĨuka  
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